
 

 

 

 Selling and Sales Management (MRKT 369) ( 369سىق )البيع وإدارة المبيعاث  

. المبيعاث وإدارة الشخصي البيع وممارساث مبادئ علً المقزر هذا يزكز

 وفحص البيع لعمليت مفصل عزض تقذيم يتم سىف المقزر هذا في

 للجهذ رئيسيا مكىنا باعتبارها الفعالت البيع قىة في المتضمنت للعناصز

. المنظمت مستىي علي الكلي التسىيقي

This course focuses on the principles and practices 
of selling and sales management.  A detailed 
demonstration of the selling process and an 
examination of the elements of an effective sales 
force as a key component of the organization's total 
marketing effort will be presented in this course. 

 Prerequisites: (MRKT 260)  (260سىق : )السابقت المتطلباث
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